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NOSITEL NOBELOVY CENY ZA EKONOMII PRO ROK 2017

Zdenék Chytil, Arnost Klesla*

Cena Svédské narodni banky za rozvoj ekonomické védy na pamatku Alfreda Nobela,
bézné oznacovana jako Nobelova cena za ekonomii, byla pro rok 2017 udélena ,, za rozvoj
behavioralni ekonomie®. Této pocty se dostalo jedné z nejvyznamnéjs$ich postav beha-
vioralni ekonomie, americkému profesoru Richardu H. Thalerovi (¥1945) z University
of Chicago. V odivodnéni je uvedeno: ,, Richard Thaler zahrnul realistické predpoklady
z oblasti psychologie do analyz rozhodovani v ekonomice. Zkoumanim diisledkii omezené
racionality, socialnich preferenci a nedostatku sebeoviladant ukazal, jak tyto lidské rysy
systematicky ovliviuji individuadlni rozhodovani i chovani trhii.* V ocenéni byl polo-
zen dlraz na jeho multidisciplinarni ptistup k feseni realnych probléma mezilidskych
interakci. Za jedine¢né a prilomové byly oznaceny studie laureata o psychologickych
predpokladech analyzy ekonomickych rozhodovacich procesi, stejné tak bylo i vyzdvi-
zeno propojeni ekonomie a psychologie.

Nobelova cena za ekonomii je vyhlasovana kazdoroc¢né za Gcelem zvyraznit posta-
veni ekonomie jako jedné z klicovych véd soucasného svéta. Na rozdil od Nobelovych
cen za jiné oblasti, které jsou udélovany od roku 1901, je Nobelova cena za ekonomii
udélovana teprve od roku 1969. Soucasti pfedavani ceny a celého ceremonialu je i jme-
novani lauredta ¢lenem Kralovské §védské akademie véd a tradi¢ni ,,nobelovska“ pred-
naska. Udé€lovani ceny ma v prvé fadé vyznam prestizni, ale také populariza¢ni. Ocenéni
jménem Alfreda Nobela v minulosti nesporné zvysilo zajem o fadu teoretickych koncepci
a metod soudobé ekonomické védy a v prubéhu uplynulych desetileti se Nobelova cena
za ekonomii stala vS§eobecné uznavanou. Pro vétsinu Spickovych americkych ekonomu
je udéleni ceny metou, jiz podfizuji celou svou védeckou a akademickou kariéru. Tento
nazor si autofi vytvofili na zdklad€ osobnich rozhovort s vyznamnymi americkymi eko-
nomy, ale i s jiz ocenénymi nobelisty.

Udéleni tohoto ocenéni R. Thalerovi nesporné ptispélo k dalsimu zesileni viny popu-
larity behavioralni ekonomie, behavioralnich financi i dalSich disciplin vyvijejicich se
z behavioralniho pfistupu k ekonomické analyze lidského chovani. Thaler se zaradil mezi
nejcetnéjsi laureaty Nobelovy ceny, kterymi jsou ekonomové z University of Chicago,
a stal se tak tfindctym ocenénym z této univerzity.
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R. Thaler je védeckou autoritou a je zndm i mimo okruh odborné ekonomické vere-
jnosti. Jeho jméno se objevovalo v ivahach o kandidatech na Nobelovu cenu za ekonomii
jiz od pocatku druhé dekady 21. stoleti. O obsahu tzv. nobelovského short listu se pro
rok 2017 spekulovalo ve spojitosti se jmény M. Melitz, W. Nordhaus, O. Blanchard
a dal§imi. Oficialni seznam kandidatd je vSak kazdoro¢né utajen na obdobi pfistich
50 let. Presto autofi disponuji informacemi, ze R. Thaler byl v uz$im vybéru jiz pred
5 lety. Pro Vysokou skolu ekonomickou v Praze je mimofadné vyznamné a nesmirné
cenné, ze profesor Thaler obdrZel na navrh Narodohospodaiské fakulty VSE v Praze dne
10. prosince 2015 titul doctor oeconomiae honoris causa VSE v Praze.! Je témé&F symbo-
lické, ze v tento den, pfesné dva roky poté byla prof. Richardu Thalerovi 10. prosince
2017 na slavnostnim ceremonialu pfedana Nobelova cena za ekonomii.

Udéleni Nobelovy ceny za ekonomii pro rok 2017 nebylo piekvapenim a nevyvo-
lalo ani polemickou reakci odborné ekonomické vefejnosti, ktera byla zaznamenana
v médiich pfi ocenéni jinych nobelistta (P. Krugman, E. Fama, L. Hansen, R. Shiller)
v uplynulych letech. Média prezentovala prof. Thalera jako ekonoma, ktery uplatnénim
psychologickych metod v ekonomickém vyzkumu dokdzal vysvétlit vzajemnou souvis-
lost ekonomickych a psychologickych aspektd rozhodovani. Tim pfiblizil standardni,
dosud striktné teoretickou ekonomii redlnému zivotu. Za svlj nejvyznamnéjsi pfinos eko-
nomické védé povazuje sam laureat Nobelovy ceny skuteénost, Zze se mu podafilo pfimét
ekonomy mainstreamu, aby akceptovali, ze ekonomicka rozhodnuti jsou jen lidskymi
rozhodnutimi, a proto mohou byt ¢as od ¢asu i iracionalni.

Thaler je bezesporu jednim z nejvyznamnéjsich predstaviteltt soucasné behavioralni
ekonomie a je také zakladatelem oboru behavioralnich financi. Na zaklad¢ poznatkl
z mnohaletého ekonomického vyzkumu zaujima kriticky postoj k zakladnimu vychodisku
standardni ekonomie k lidskému chovani, kterym je neoklasicky, zna¢né zjednoduseny
koncept ,,homo oeconomicus®. Zkouma, jaky vliv na ekonomické chovani maji zvyky,
nalady, predsudky a pro¢ se za urcitych okolnosti lidé chovaji iracionalné. R. Thaler
usiluje celou svou védeckou kariéru o realistictéjsi pohled standardni ekonomie na lidské
chovani. Nabizi feseni komplexnéjsi a prakticky vyuzitelnéjsi. Jde o piistup, ktery reflek-
tuje proménlivé chovani lidi, v¢etn¢ akceptace anomalii racionality pfi rozhodovani.
Tato kombinace mize vhodné dopliovat, ale i korigovat poznatky ziskané standardni
ekonomii, kde se predpoklada plna racionalita chovani lidi.

Thaler vyuzivad vychodisek a poznatkli vyzkumi publikovanych D. Kahnema-
nem a A. Tverskym, jejichz vliv na vyvoj a zaméfeni jeho celozivotni védecké drahy
byl zcela zasadni. Vyuziva tzv. prospektové teorie (teorie ocekavani) a poznatky z vyz-
kumu omezené racionality. Zohlednuje ptitom, podobné jako G. Becker, socialni faktory

1 Dékan Narodohospodaiské fakulty VSE v Praze doc. M. Sev¢ik v laudatiu k udéleni éestného
doktoratu prof. Thalerovi v roce 2015 mimo jiné uvedl: ,,Prof. Thaler byl jiz zarazen do okruhu
nejuzsich kandidatii na udéleni Nobelovy ceny za ekonomii. Je piimo symbolické, Ze je to pravé
dnesni den, 10. prosince, kdy se Nobelovy ceny predavaji. Preji prof. Thalerovi, aby toto ocenéni
DFISti Ci prespristi rok mohl ve stejny den prebirat.* Piani, se kterym se ztotoznili vSichni pfitomni
ceremonidlu ve Vencovského aule VSE v Praze, se s dvouletym odstupem skute¢né naplnilo.
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a jako jeden z mala vyznamnych autor bere v Givahu i vliv sebekdzné a sebekontroly
na chovani lidi. Neomezuje se pouze na chovani v disledku omezené racionality jednot-
livce, ale promita odhalené a popsané vysledky vyzkumi iracionality i do chovani social-
nich skupin, podnikatelskych subjekti a dokonce i celych finan¢nich trhii. Na zakladé
empirickych vyzkumu analyzuje a kritizuje teoretické modely ekonomického main-
streamu uplynulych desetileti, zalozené na chovani naprosto disciplinovanych, racional-
nich virtualnich bytosti podle konceptu ,,homo oeconomicus®. Ty nazyva ekony — zcela
racionalni subjekty, Cisté kalkulatory, bez emoci, chyb i socialnich vazeb.

Normativni modely se jen malo hodi do redlného svéta, plného naléhavych aktual-
nich a mnohdy kontroverznich a jen obtizné racionalné uchopitelnych problémi bézného
zivota lidi. Pfi¢ina nedokonalosti matematickych modelti ekonomického chovani je podle
Thalera objektivni a spo¢iva mimo lidskou vuli ve fyziologickém usporadani lidského
mozku a z néj plynouciho dvojiho zptisobu lidského mysleni — rychlého a pomalého.
Lidem tak ¢ini potize nejen dodrzet dietni rezim, pravidelné cviéit, plnit novoro¢ni pted-
sevzeti, ale i rozhodnout se spravné pti volbé zdravotni péce, penzijniho spofeni, hypotéky,
pouziti kreditni karty apod., jakkoli chapou, a tfeba i dlouhodobé usiluji o co nejefek-
tivnéjsi, tedy racionalni feseni svych ekonomickych problému. Thaler se v prub¢hu celé
své védecke kariéry snazi o prosazeni respektu ke skutecnosti, Ze ,,homo sapiens” ma
v prib¢hu existen¢niho zapasu v realném svété, na rozdil od modelového monstra ,,homo
oeconomicus®, problémy sam se sebou. Tj. s udrzenim stability svych vlastnich prefe-
renci, s dikladnym promyslenim ekonomickych problémi a jejich feSenim.

O postulatech ekonomického mainstreamu zacal Thaler pochybovat jiz jako student
katedry ekonomie University of Rochester pied témér 50 lety. Prvni problém, na ktery
narazil jiz pfi psani diplomové prace, byl majetnicky efekt. Pfi jeho zkoumani se seznamil
s konceptem omezené racionality a setkal se 1 s dvojici zakladateli psychologického,
pozdé&ji behavioralniho pfistupu s D. Kahnemanem a A. Tverskym. Jejich ideovym pied-
chiidcem byl H. Simon, rovnéz nositel Nobelovy ceny za ekonomii, kterého Thaler nazyva
veédeckym multitalentem. Simonovo tvrzeni, Ze lidé postradaji kognitivni schopnost fesit
komplexni problémy, vSak ekonomicka teorie podle Thalera v podstaté¢ ignorovala, nebo
ekonomuim nevadilo, ze jejich modely jsou neptesné, protoze ,,ve statistickych modelech se
to resi tak, ze se doplni o tzv. chybovou slozku®. (Thaler, 2017, str. 29).

Thaler demonstruje omezenou racionalitu (Thaler, 1993) pravé na prikladu majet-
nického efektu. Pfi nechuti ke ztratam si lidé obvykle ceni véci vice, pokud ji pfimo
vlastni a také obvykle za ni pozaduji vyssi cenu, nez za kolik by tuto véc bézné koupili.
Pro svou dalsi praci se Thaler ztotoznil s programovou podstatou prospektové teorie,
jejimz leitmotivem je: ,, Wytvarej deskriptivni ekonomické modely, jez budou vérne zobra-
zovat lidské chovani* (Thaler, 2017, str. 41). Thaler zcela originalné piichazi s teorii tzv.
mentalniho ucetnictvi, kterou vytvoril v nasledujici etapé své védecké kariéry. Jde v pod-
staté o analyzu zptsobu, jak lidé zachazeji s penézi. I ten neni zcela raciondlni. Thaler
prinasi vysvétleni nového druhu uzitku, ktery dopliiuje dosud znamy piebytek spotiebitele.
Nazyva jej uzitek z transakce a odvozuje jej od referencni ceny statku. S pomoci referencni
ceny vysvétluje, pro¢ je ¢lovék spokojen, nebo naopak nespokojen, pokud v urcité osobni
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situaci zaplati naptiklad za uréity statek méné nebo vice, nez by oéekaval. Klam utope-
nych nakladt pak Thaler vysvétluje velmi lidsky — ¢lovéku je prosté lito nevyuzit jakykoliv
statek, za ktery uz vydal penize. A dodéava, Ze se efekt utopenych nakladt ¢asem zeslabuje,
v dtsledku zapominani jako ochranného mechanismu lidského mozku.

Vliv efektu mentalniho ucetnictvi zkoumal Thaler dokonce i v oblasti hazardnich
her. Zjistil zde, ze lidé se chovaji jinak k penézim, které vlozili do hry, a jinak k penéziim
z vyher. Vysvétluje s pomoci metod behavioralni ekonomie efekt znamy profesionalnim
hracum ,,hry s penézi podniku®. Penize z vyhry jsou totiz v mysli hrace jinymi penézi
nez penize, které si do hry pfinesl. Pfestoze se jednd o stejnou ménu, stejny druh banko-
vek, penize z vyhry hra¢ s lehkym srdcem prosazi i prohraje, na rozdil od penéz, které si
do hry pfinesl z domu. Lidové piislovi ,,lehce nabyl, lehce pozbyl* tak v tomto pfipadé
vitézi na celé ¢are nad ekonomickou teorii zalozenou na chovani ,,homo economicus®.

Thaler si v§iml, ze 1lidé méni v prub&hu Zivota své priority, a to dokonce ¢asto a opa-
kované. Tento jev nazval efektem nekonzistence preferenci v Case. Na zéakladé tohoto
jevu koncipoval spole¢né s H. Shefrinem teoreticky model dudlni lidské mysli, charak-
terizovany dvéma typy osobnosti s rozdilnymi zajmy ve vztahu k budoucnosti — konzer-
vativnim, obezietnym planovacem a akénim muzem c¢inu. Podstatou tohoto ¢lenéni je
aplikace pfistupu pomalého a rychlého mysleni, obohacena o prvek osobni zkuSenosti
a zajmu. Smyslem tohoto modelu je vysvétlit problémy souvisejici se silou vile ¢lovéka
a naopak nedostatku sebeovladani.

Spole¢né¢ s D. Kahnemanem oteviel R. Thaler i dal§i oblast vyuziti behavioral-
nich pfistupt, tentokrat v oblasti marketingu a cenové tvorby pfi budovani vztahu firem
k zakaznikim, a to na zaklad¢ otazky, co lidem pfipada fér. Pfedmétem zkoumani byly
nazory lidi na cenovou nabidku. Naptiklad, zda by se mély snéhové lopaty pii snéhové
boufi prodavat za zvySenou cenu, odpovidajici zvySené poptavce, nebo zda navstévnici
horského stfediska oceni udrzeni bézné ceny ubytovani i o vano¢nich svatcich dal§imi
navstévami horského hotelu v jarnich mésicich a na konci lyzafské sezony. Zakladnim
vysledkem vyzkumu bylo, ze firmy by ve své cenové politice, zejména v mimoradnych
situacich, nemély na zakazniky pasobit nenasytné, tedy mechanicky zvySovat cenu jen
na zakladé prudkého ristu poptavky. Vychodiskem je podle Thalera védomé a poctivé
zmirnéni cenovych rozdill na stran¢ vyrobce nebo poskytovatele sluzby i pfi skokovém
rustu poptavky, nikoliv vSak za situace prudce rostoucich naklada.

V letech 1983-2003, prakticky v poloviné své védecké drahy, se R. Thaler plné
vénoval problémtiim necekaného chovani lidi ve svété financi. Zabyval se fadou anomalii
racionality na finan¢nich trzich, prestoze zpocatku povazoval zaméteni vyzkumu iracio-
nality v této oblasti za pomérné riskantni. Mechanismus finan¢nich trhti totiz (zpisobem
obchodovani) saim napravuje chyby tc¢astnikt tim, ze je ke svému obchodnimu prospé-
chu okamzité vyuziji ostatni subjekty na trhu. Thaler se postavil proti zavedené a vse-
obecn¢ uznavané hypotéze efektivnich trhtt E. Famy. Tento koncept byl pfijimén od
70. let 20. stoleti jako kli¢ova soucast paradigmatu teorie finan¢nich trhi, z n¢hoz si poté
politici vyvodili jednoznaény zavér — finan¢ni trhy neni nutné regulovat. Thaler s tymem
svych spolupracovnikl prokazal, Ze i na finan¢nich trzich dochazi anomaliim racionality,

Politicka ekonomie, 2018, 66(5), 652-659, https://doi.org/10.18267/j.polek.1210




zv1asté pak pfti rozhodovani pod ¢asovym tlakem. Jednou z prvnich popsanych iracio-
nalit byl i tzv. efekt nadmérného sebevédomi (Thaler, 2005). Podle néj se tento efekt
markantné projevuje i v dalSich oblastech lidské ¢innosti, napi. pfi fizeni auta nékterymi
jedinci. Na finanénich trzich se projevuje v pfehnané sebedtivéie investord v odhad
budouciho vyvoje cen na zakladé vlastnich zkusenosti z pfedchoziho obchodovani, pod-
pofené tzv. technickou (kratkodobou statistickou) analyzou. Vysledkem je opozdéna ¢i
neadekvatni reakce na cenovy vyvoj, vedouci ke vzniku cenovych bublin a jejich prask-
nuti, s ni¢ivymi disledky pro trzni ocenéni obchodovanych instrumentd i stabilitu trhu.
V kombinaci s dal§imi zjednodusenymi myslenkovymi pochody obchodnikli — heuristi-
kami, pfedpoklady i pfedsudky pak na trzich dochazi k opozdénym i pfehnanym reakcim
investorti a v kone¢ném dusledku k necekanym skokovym zménam a zvratim cen. Ty
vSeobecn¢ uznavana teorie efektivnich trhii nebyla a neni schopna vysvétlit. Behavio-
ralni finance tak oteviraji cestu k novému pfistupu v analyze chovani finan¢nich trha.
Thaler se stal zakladatelem behavioralnich financi s fadou nastupcu, ktefi obohatili tuto
oblast ekonomické teorie o fadu dalSich pozoruhodnych poznatkl a anomalii racionality
na kapitalovych trzich (efekt horké ruky, efekt vagonu, lednovy efekt a fada dalSich),
vyuzitelnych jak pro tispé$né obchodovani, tak i pro véasnou a pfijatelnou regulaci trhi
s cilem udrzeni jejich stability.

Novou behavioralni dimenzi analyzy chovani finan¢nich trhi testuje R. Thaler pfimo
v praxi. Pro kolegy z akademické sféry i dalsi investory inicioval zalozeni investi¢niho
fondu Fuller & Thaler Asset Management, jehoz je nejen zakladatelem a duchovnim
otcem, ale i kli¢Covym manazerem. Fond investuje do akcii, jejichz cenu trhy oceiuji
nerealisticky, zejména z hlediska jejich potencidlniho vykonu. Originalni metoda spravy
portfolia tzv. vrstvenim je zfejme uspésna.

Profesor R. Thaler se nikdy neuzaviral do akademického svéta ekonomické védy.
V duchu zaméfeni svého Usili o pfiblizeni ekonomie realnému zivotu vyuzival kromeé
formy publikac¢ni i dal$i moznosti, jak Sirokou neekonomickou vefejnost seznamit
s behavioralni ekonomifi a jejimi moznostmi zlepsit zivot lidi. Mizeme jej proto sledovat
i pfimo v dé&ji dnes jiz kultovniho filmu Sdzka na nejistotu, kde v roli sebe samého, auten-
tické osoby profesora ekonomie u hraciho stolu v Las Vegas, vysvétluje zptisob mysleni
hazardniho hrace jednajiciho podle efektu ,,horké ruky*. K méné spektakularnimu, avsak
o to vyznamnéj$imu pocinu lze uvést vydani svétového knizniho bestseleru Nudge (2008;
esky Stouch, 2010), ve kterém spolu s pravnikem C. Sunsteinem piedklada tenattm
navod, jak ,,po$touchnout™ lidi k promyslené volb¢, tedy jak je nenasilné¢ pifimét, aby
ve svij vlastni prospéch zlepsili rozhodovani o zdravi, bohatstvi nebo stésti. Tuto metodu
pozitivniho ovliviiovani chovani lidi, pfi respektovani svobodné volby, proto nazvali
libertarianskym paternalismem.

Thalerova publikaéni ¢innost vyvrcholila knihou, ktera je v podstaté sumarizaci jeho
celozivotniho dila, vydanou v roce 2015 pod ndzvem Misbehaving, The making of Beha-
vioral Economics (v ceském vydani Neocekavané chovani: ptibéh behavioralni ekonomie,
2017). Jedna se o védeckou autobiografii autora, zamefenou nejen na ,,0sobni piib&éh*,
ale pfedevsim na vyvoj behavioralni ekonomie. Kniha je napsana velmi srozumitelnym
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stylem a zadbavnou formou. Umoznuje pochopit podstatu behavioralni ekonomie i Siroké
obci ¢tenart bez ekonomického vzdélani.

Pozitivni efekty behavioralniho pfistupu k feseni ekonomickych problémt dorazily
v uplynulych letech az do trovné vrcholné svétové politiky. Spoluautor titulu Nudge
C. Sunstein byl po dvé prezidentska obdobi oficidlnim poradcem prezidenta USA
B. Obamy. Samotny R. Thaler pak tutéz funkci vykonaval v neoficialni roviné a pasobil
také jako oficialni poradce britského premiéra D. Camerona v letech 2010-2016.

Profesor Thaler odvedl bezesporu obrovsky dil prace na definovani vychodisek pro
hledani ¢i doplnéni paradigmatu ukotveni ekonomické védy v realité 21. stoleti. Je zosob-
nénim moderniho multidisciplinarniho pfistupu k feseni realnych probléma mezilidskych
interakei a analyzy chovani lidi. Jeho intelektudlni ¢innost jako hlavniho predstavitele
moderniho vlivného proudu behavioralni ekonomie mize byt velkou inspiraci pro nastu-
pujici generaci ekonomt pro 21. stoleti. V okruhu ,,otct zakladatelt* behavioralni eko-
nomie (H. Simon, B. Fischhoff, D. Kahneman, A. Tversky, G. Loewenstein, R. Shiller,
D. Ariely a dal$i) zaujimé vyznamnou pozici.

Behavioralni ekonomie se az dosud drzela role konstruktivniho oponenta standardni
ekonomie. Jeji hlavni pfinos zfejmé i do budoucna spociva v pozitivni kritice zjednodusu-
jicich predpokladi, nekdy jen malo prakticky pouzitelnych ekonomickych modela. Cilem
behavioralni ekonomie je nalézt a zajistit jejich korekci tak, aby co nejlépe odpovidaly
skuteéné realité zivota lidi. Soudoba behavioralni ekonomie systematicky studuje logiku
lidské iracionality a pfitom se snazi chovani lidi pochopit i skrze experiment a jeho inter-
pretaci zalozenou na dikazech. Vyznam a popularita behavioralni ekonomie roste a jeji
pfinos méni a dopliuje hlavni proud ekonomie o realistictéjsi predpoklady. Nicméné jeji
roli nelze pfecenovat, nebot alternativou k paradigmatu standardni ekonomické main-
streamové ekonomie doposud rozhodné neni. Divodem je mimo jiné i skuteCnost, ze
nedisponuje jako mainstream komplexnim fesenim. Badani behavioralni ekonomie se
soustfed’'uje jen na urcité oblasti, dopliiuje standardni modely ekonomického chovani
a jeji navrhy na jejich doplnéni jsou aplikovany vyhradné¢ mikroekonomicky. Beha-
vioralni makroekonomie na své ,,nobelisty* teprve ceka.

Richard H. Thaler se narodil 12. zati 1945 v East Orange v New Jersey, USA. Rodice
jeho otce presidlili do Spojenych statt pocatkem 20. stoleti z dnesni Ukrajiny. Je pod-
ruhé Zenaty a z prvniho manzelstvi ma tfi déti. Vystudoval Case Western Reserve Uni-
versity v Ohiu (BA, 1967) a University of Rochester v New Yorku (MA, 1970 a Ph.D.,
1974). Vyucoval na University of Rochester (1971-1978) a Johnson College of Business
na Cornell University (1978-1995). Absolvoval stdze na University of British Columbia,
Massachusetts Institute of Technology a Stanford University. Pfednasel a ptisobil v New
Yorku a v fad¢ univerzitnich center v USA. Od roku 1995 je profesorem ekonomie a beha-
vioralnich véd na University of Chicago Booth School of Business a feditelem Center
for Decision Research na téze univerzité. Spole¢né s R. Shillerem fidi Behavioral Eco-
nomics Project v National Bureau of Economic Research. Je ¢estnym ¢lenem American
Academy of Arts and Sciences, ¢lenem American Finance Association a Econometrica
Society. Vykonaval funkci viceprezidenta a posléze i prezidenta American Economics
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Association. Je nositelem fady Cestnych védeckych a akademickych titulti z univerzit
celého svéta. Svou ,,nobelovskou® prednasku nazval From Cashews to Nudges: The Evo-
lution of Behavioral Economics. K jeho osobnim zalibam patii golf, archivace, ale i kon-
zumace dobrych vin.

Autofi toho ¢lanku iniciovali udéleni ¢etného doktoratu Vysoké skoly ekonomické
v Praze profesoru Thalerovi pfed dvéma lety. Z tohoto divodu s nim pted jeho pii-
jezdem do Prahy nejen témét dva roky korespondovali (v té dobé totiz dopisoval po-
sledni knihu Misbehaving, The making of Behavioral Economics, a proto navstévu Prahy
musel odlozit), ale stravili s nim i dva dny béhem jeho pobytu v Praze. Osobni dojmy
jsou vice nez pozitivni. Profesor Thaler neni lidsky jen na poli ,,zlidstovani® ekono-
mie aplikaci prvka behavioralni ekonomie, ale je lidsky i v osobnim styku. Je velmi
skromny, pratelsky, ma vyrazny smysl pro humor a v zadném ptipade se u n¢j nesetkate
s povySenosti, ale naopak s elegantni pokorou. Setkani s nim bylo proto velmi piijemnym,
nikoliv jen povinné pracovnim zazitkem. I jako Cerstvy nobelista si nasel ¢as na odpovéd’
a podékovani za blahoptéani k udéleni Nobelovy ceny za ekonomii.

Knizni publikace Richarda Thalera:

Quasi-Rational Economics (Rusell Sage Foundation, 1991); The Winner's Curse: Para-
doxes and Anomalies of Economic Life (Princeton University Press, 1992); Advances in
Behavioral Finance ((ed.), Vol. I, Rusell Sage Foundation, 1993, Vol. II, Princeton Uni-
versity Press, 2005); Quasi Rational Economics. (Russell Sage Foundation 1994); Nudge:
Improving Decision on Health, Wealth, and Happiness (Yale University Press, 2008 —
spoluautor C. Sunstein, v &eském vydani Nudge (Stouch): Jak postrcit lidi k lepsimu
rozhodovani o zdravi, majetku a stesti, Kniha Zlin, 2010); Misbehaving: The Making of
Behavioral Economics (W. W. Norton & Company, 2015, v ¢eském vydani Neocekdavané
chovani: Pribéh behavioralni ekonomie, Nakladatelstvi Argo, 2017).

Vybrané stati a prispévky v casopisech:

An Econometric Analysis of Property Crime: Interaction Between Police and Criminals
(Journal of Public Economics, 8(1), 1977); Toward a Positive Theory of Consumer
Choice (Journal of Economic Behavior and Organization, 1, 1980); An Economic
Theory of Self-Control (Journal of Political Economy, 89(2), April 1981 — spoluautor
H. Shefrin); Mental Accounting and Consumer Choice (Marketing Science, 4, 1985);
The Relevance of Quasi Rationality in Competitive Markets (Admerican Economic
Review, 85, 1985 — spoluautor T. Russell); Fairness as a Constraint on Profit-Seeking:
Entitlements in the Market Experimental (American Economic Review, 76(4), 1986);
Economic Analysis and the Psychology of Utility: Applications to Compensation Policy
(American Economic Review 81,1991 — spoluautor D. Kahneman); Experimental Tests of
the Endowment Effect and the Coase Theorem (/n Recent Developments in Experimental
Economics. Edited by John Hey and Graham Loomes, 1992 — spoluautofi D. Kahneman,
J. Knetsch); Psychology and Savings Policies (American Economic Review, 84(2), 1994);
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Price Reactions to Dividend Initiations and Omissions: Overreaction or Drift? (Journal
of Finance, 50(2), 1995 — spoluautoii R. Michaely a K. Womack); Probabilistic Insurance
(Journal of Risk and Uncertainty, 15(1), 1997— spoluautofi A. Tversky a P. Wakker);
Mental Accounting Matters (Journal of Behavioral Decision Making, 15(1), 1999); From
Homo Economicus to Homo Sapiens (Journal of Economic Perspectives, 14, 2000);
How Much is Investor Autonomy Worth? (Journal of Finance, 57, 2002 — spoluautor
S. Benartzi); Libertarian Paternalism (American Economics Review, 93(2), 2003 —
spoluator C. Sunstein); Heuristics and Biases in Retirement Saving Behavior (Journal
of Economic Perspectives, 21(3), 2007 — spoluautor S. Benartzi); The Nominal Share
Price Puzzle (Journal of Economic Perspectives, 23(2), 2009 — spoluautoii W. Weld,
S. Benartzi, R. Michaely); Annuitization Puzzles (Journal of Economic Perspectives,
25(4), 2011 — spoluautoii S. Benartzi, A. Previtero); Behavioral Economics and the
Retirement Savings Crisis (Science Magazine, 339(6124), 2013 — spoluautor S. Benartzi;
Behavioral Economics: Past, Present, and Future (American Economic Review, 106(7),
2016).
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